weiterbilden TAE

weiterkommen

ZERTIFIKATSLEHRGANG

Technisches Vertriebsingenieurwesen (TAE)

Effektive Vertriebsstrategien fur technologieorientierte Branchen

Beginn: i Veranstaltungsnr.: 60062.00.021 Prasenz

18.03.2027 - 08:30 Uhr ) EUR

LI 3.050,00
(MwSt.-frei)

Ende:

30.06.2027 - 16:00 Uhr Dipl.-Ing. (FH) Andreas Holl

Dauer: Ingenieurbiiro Andreas Holl
9,0 Tage

Alle Referent:innen

BESCHREIBUNG

Deutschland steht als Industrieland flr innovative, qualitativ hochwertige Technik-
Produkte. Ob in der Automobil-, Elektronik-Branche oder im Bereich erneuerbarer
Energien - Giberall ist ,Made in Germany" gefragt. Diese technischen Produkte sind
erklarungsbedirftig und verkaufen sich nicht von selbst. Es werden verstarkt
vertriebstechnische Spezialisten gesucht, die den Kundennutzen aufzeigen und
entwickeln.

Fachwissen allein reicht hierbei nicht aus. Um beim Kunden erfolgreich zu sein,
brauchen technische Vertriebsingenieure vor allem fundierte Kenntnisse in
Kommunikation und Verhandlungskompetenz, in modernem Projektmanagement, in
Betriebswirtschaft und (Online-)Marketing. Der berufsbegleitende
Zertifikatslehrgang , Technisches Vertriebsingenieurwesen (TAE)“ vermittelt Ihnen
ein umfassendes Verstandnis flr die Anforderungen des Vertriebs in
technologieorientierten Branchen.

Ziel der Weiterbildung

Der Zertifikatslehrgang , Technisches Vertriebsingenieurwesen (TAE)" vermittelt
lhnen ein umfassendes Verstandnis fiir die Anforderungen des Vertriebs in
technologieorientierten Branchen.

Anhand lhrer eigenen konkreten Aufgabenstellung aus lhrem Unternehmen lernen
Sie, wie Sie fur lhren Praxis-Fall Potenzial, MalZnahmen und USPs definieren und wie
Sie eine effektive Vertriebsstrategie fiir Ihre Leistungen entwickeln. Sie erkennen und
definieren die BedUrfnisse Ihrer Kunden und lernen, wie Sie Content-Marketing und
LinkedIn effektiv in Ihre Kundenakquise einbauen.

Am Ende des Lehrgangs profitieren Sie von einer komplett ausgearbeiteten


https://www.tae.de/
https://www.tae.de/
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/marketing-vertrieb/technisches-vertriebsingenieurwesen-tae?type=1680694049#speaker344
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/marketing-vertrieb/technisches-vertriebsingenieurwesen-tae?type=1680694049#referenten

Vertriebsstrategie zur Umsetzung in lhrem Unternehmen.

Abschluss des Zertifikatslehrgangs

Der Zertifikatslehrgang schlie8t mit der Prasentation einer eigenen
Vertriebsstrategie ab. Diese erarbeiten die Teilnehmenden im Verlauf der
Weiterbildung.

Umfang: 30 Minuten Prasentation, 15 Minuten projektspezifische Fragen

IMMER TOP!

Unser Qualitatsversprechen

Seit Uber 65 Jahren gehort die Technische Akademie Esslingen (TAE) mit Sitz in
Ostfildern - nahe der Landeshauptstadt Stuttgart - zu Deutschlands groB8ten
Weiterbildungs-Anbietern fiir berufliche und berufsvorbereitende Qualifizierung im
technischen Umfeld. Unser Ziel ist Ihr Erfolg. Egal ob Seminar, Zertifikatslehrgang
oder Fachtagung, unsere Veranstaltungen sind stets abgestimmt auf die Bedtirfnisse
von Ingenieuren sowie Fach- und Flihrungskraften aus technisch gepragten
Unternehmen. Dabei kénnen Sie sich stets zu 100 Prozent auf die Qualitat unserer
Angebote verlassen. Warum das so ist?

PROGRAMM

Prasenzphase 1
Donnerstag, 18. und Freitag, 19. Marz 2027
8.30 bis 11.45 und 12.45 bis 16.00 Uhr

Grundwissen im technischen Vertrieb (A. Holl)
- Differenzierung zum Wettbewerb

- Alleinstellungsmerkmale (USPs)

= Wahrnehmungsebenen des Kunden

- Motive des Kunden erkennen

- Kunden- und Marktanalyse
Kundensegmentierung
Analysetools
Cost-to-Serve Analyse

- Vertriebsstrategie

- Themenfindung flir die Ausarbeitung des eigenen Praxis-Falls



Prasenzphase 2

Donnerstag, 15. und Freitag, 16. April 2027

8.30 bis 11.45 und 12.45 bis 16.00 Uhr
Projektmanagement im technischen Vertrieb (A. Braig)
- Nutzen von Projektarbeit, Projektarten

- Projektorganisation, Rollen der Beteiligten

= Projektumfeld und Stakeholder-Analyse

- Projektauftrag und Ziele klaren

- Projektstatus und Meilensteine

Agiles Projektmanagement (A. Braig)

- Warum agil?

- Was bedeutet agil?

- die Basis - agile Frameworks und Methoden wie Scrum, Kanban, Design Thinking
- klassisches Projektmanagement vs. agiles Projektmanagement

- Hybrides Projektmanagement - eine Alternative?

Prasenzphase 3

Montag, 10. und Dienstag, 11. Mai 2027
8.30 bis 11.45 und 12.45 bis 16.00 Uhr
Die Kundenakquise (A. Holl)

- Telefonakquise

- Prasenzvertrieb

- Content Marketing

- LinkedIn im technischen Vertrieb (Strategischer Kontaktaufbau, LinkedIn als
Vertriebskanal, Aufbau des LinkedIn Profils, Beitrag - Artikel - Post in LinkedIn,
Aufbau einer ,Buyers Journey)

Grundlagen BWL (S. Schroder)



- gesamtwirtschaftliche Zusammenhange: Marktteilnehmer, Unternehmensformen,
Zentralbanken, Branchenentwicklungen

- kaufmannische Ablaufe im Unternehmen: vom Angebot bis zur Rechnung
- ERP- und CRM-Programme mit Beispielen (Programm Selectline)
- Grundziige der Buchhaltung und Bilanzierung mit Beispielen (Programm Lexware)

- Die Sprache der Betriebswirte: Was sagen uns die Begriffe Cash-Flow, EBIT, Break-
Evenund Co.?

= von der Kalkulation zur Preisgestaltung - vom Umsatz zum Ertrag
Prasenzphase 4

Montag, 28. bis Mittwoch, 30. Juni 2027
8.30 bis 11.45 und 12.45 bis 16.00 Uhr

Kurzprasentation der Prisentation und Kurzfeedback / Der Kundentermin (A. Holl)

Der Kundentermin (A. Holl)

- Strukturierung Kundentermin (Kundentermin in digitaler Umgebung,
Prasenztermin)

- Prasentationstechnik
- Gesprachsfiihrung
= Verhandlungskompetenz

- Kosten - Nutzen Verhandlung

Abschlusstag (A. Holl)

- Abschlussprasentation

- Feedback durch die Lehrgangsleitung und die Teilnehmenden
- Diskussion und Klarung offener Fragen

- Ausgabe der Zertifikate und Verabschiedung

TEILNEHMER:INNENKREIS

Mitarbeitende, die im technischen Vertrieb tatig sind oder beabsichtigen, in diesen
Bereich zu wechseln.

Mitarbeitende, die heute im Presales oder Aftersales tatig sind und ihre vertriebliche
Kompetenz ausbauen wollen.

Auch fir vertriebsorientierte Geschaftsfiihrer:innen und Key-Account-
Manager:innen ist der praxisorientiert angelegte Zertifikatslehrgang nitzlich, da
neue Blickwinkel auf eingefahrene Wege aufzeigt werden.

REFERENT:INNEN

fh Dipl.-Wirt.-Ing. (FH) Andreas Braig



- Agiler Coach, Scrum Master, Professional Coach (DBVC), Zertifizierter Senior

Projektmanager (GPM) bis 04/2014
Berater, Trainer und Coach mit fachlichem Schwerpunkt auf den Gebieten des Projekt- und
Prozessmanagements sowie deren psychologischen Aspekten, Braig Consult, Dietenheim.

Der Fokus der Tatigkeit liegt darin, Handlungskompetenz zu generieren, die auf das
jeweilige Umfeld und die Personen abgestimmt sind.

Weitere Veranstaltungen

Projektmanagement fiir die Projektleitung

Projektmanagement fiir die Produktentwicklung

;' Dipl.-Ing. (FH) Andreas Holl

Inhaber Ingenieurbiiro Andreas Holl, Stutensee

Maschinenbauingenieur mit 30 Jahren Berufserfahrung im Bereich Fluidsystemtechnik und
Anlagenbau. Schwerpunkte: Technische Gase, Wasserstoffanlagen, Sauerstoffanlagen,
Ammoniakanlagen

Weitere Veranstaltungen

LinkedIn erfolgreich im technischen Vertrieb nutzen

Sicherheit mit technischen Gasen in Labor und Betrieb

Prof. Dr./ Cypr. Int. Univ. Stefan Schréder

Stefan Schroder studierte Betriebswirtschaftslehre an der Universitdt Mannheim und der Bangor
University in GroBbritannien. Seine Promotion erfolgte im Rahmen eines internationalen
Forschungsprogramms am Institute of Graduate Studies and Research der Cyprus International
University in Nicosia. Seine fundierten praktischen Berufserfahrungen brachte er als Leiter fiir
Finanz- und Personalwesen in ein groBes mittelstandisches Unternehmen ein und wechselte
anschliel3end als Managing Partner zu einer Beratungsgesellschaft. Im Jahr 2018 erfolgte die
Berufung zum Professor flir Allgemeine Betriebswirtschaftslehre an der VICTORIA |
Internationale Hochschule Berlin / Baden-Baden. Seit 2023 leitet er den Studienort Baden-Baden
der Hochschule.

Weitere Veranstaltungen

Controlling fiir Nicht-Controller

Leitende medizinische Technologinnen und Technologen (MT) - Aufbaukurs
Kaufmannische Leitung (TAE)

Moderne Kalkulation fiir technische Produkte

Nachhaltigkeitsmanager* Technische Orthopéadie

VERANSTALTUNGSORT UND HOTEL

Technische Akademie Esslingen
Ander Akademie 5

73760 Ostfildern



https://www.tae.de/weiterbildung/management-fuehrung/projektmanagement/projektmanagement-fuer-die-projektleitung/
https://www.tae.de/weiterbildung/management-fuehrung/projektmanagement/projektmanagement-fuer-die-produktentwicklung/
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/marketing-vertrieb/linkedin-erfolgreich-im-technischen-vertrieb-nutzen/
https://www.tae.de/weiterbildung/maschinenbau-anlagen-geraete/betriebssicherheit-von-maschinen-anlagen/sicherheit-mit-technischen-gasen-in-labor-und-betrieb/
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/bwl/controlling-fuer-nicht-controller/
https://www.tae.de/weiterbildung/gesundheitswesen-versorgung/mta-weiterbildungen/leitende-medizinische-technologinnen-und-technologen-mt-aufbaukurs/
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/bwl/kaufmaennische-leitung-tae/
https://www.tae.de/weiterbildung/technische-betriebswirtschaft/bwl/moderne-kalkulation-fuer-technische-produkte/
https://www.tae.de/weiterbildung/gesundheitswesen-versorgung/management-recht-oekonomie/nachhaltigkeitsmanager-technische-orthopaedie/

4 Anfahrt

Die TAE befindet sich im Stidwesten Deutschlands im Bundesland Baden-
Wirttemberg - in unmittelbarer Nahe zur Landeshauptstadt Stuttgart. Unser
Schulungszentrum verfiigt (iber eine hervorragende Anbindung und ist mit allen

Verkehrsmitteln gut und schnell zu erreichen.

Hotellibernachtung benétigt?

Uber den nachfolgenden Link finden Sie nahegelegene Hotels in direkter Umgebung zu TAE-
Konditionen:

[ Hotelbuchung

GEBUHREN UND FORDERMOGLICHKEITEN

Die Teilnahme beinhaltet Verpflegung sowie ausfiihrliche Unterlagen.

Preis:
Die Teilnahmegeblihr betragt:
3.050,00 € (MwSt.-frei)

Fordermoglichkeiten:

Bei einem GrofRteil unserer Veranstaltungen profitieren Sie von bis zu 70 % Zuschuss
aus der ESF-Fachkursférderung.

Bisher sind diese Mittel fiir den vorliegenden Kurs nicht bewilligt. Dies kann
verschiedene Griinde haben. Wir empfehlen Ihnen daher, Kontakt mit

unserer Anmeldung aufzunehmen. Diese gibt Ihnen gerne Auskunft Gber die
Forderfahigkeit der Veranstaltung.

Weitere Bundesland-spezifische Fordermoglichkeiten finden Sie hier.

Inhouse Durchfiihrung:
Sie mochten diese Veranstaltung firmenintern bei lhnen vor Ort durchfiihren? Dann
fragen Sie jetzt ein individuelles Inhouse-Training an.


https://www.tae.de/service/verpflegung/
https://www.tae.de/foerdermoeglichkeiten/esf/
https://www.tae.de/service/kontakt/
https://www.tae.de/foerdermoeglichkeiten/sonstige-bund-laender-eu/
https://www.tae.de/stoerer/
https://www.google.de/maps/dir//48.7157380000000000,9.2905800000000000/@48.7157380000000000,9.2905800000000000,12z
https://www.awin1.com/cread.php?awinmid=15152&awinaffid=1700797&ued=https%3A%2F%2Fwww.hrs.de%2Fde%2Flist%3Flocation%3D%254048715738%252C9290580%26perimeter%3D10%26orderBy%3DDistance%26startDateDay%3D18%26startDateMonth%3D03%26startDateYear%3D2027%26endDateDay%3D30%26endDateMonth%3D06%26endDateYear%3D2027%26currency%3DEUR%26rooms%3D1%26numberOfAdults%255B0%255D%3D1%26type%255B0%255D%3DSINGLEROOM%26adults%3D1%26children%3D0%26singleRooms%3D1%26doubleRooms%3D0%26customerid%3D1076835001%26utm_campaign%3Dafs_de-at_15152_hrs_linkbuilder_%2521%2521%2521affid%2521%2521%2521%26utm_content%3Dub002%26utm_term%3Dafs_de-at_%2521%2521%2521affid%2521%2521%2521%26utm_id%3Dafsawin34%26extcmp%3Dafs-16702_awin-hrs_de_at_linkbuilder

